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: QUE ES INTERNATIONAL
MEDICAL EXPO?

Medical Expo nace en 2020 como la feria que relne a las mejores empresas del sector salud.
Ademas, es una plataforma que impulsa el desarrollo de relaciones comerciales
entre quienes forman parte de este sector.
Promovemos alianzas estratégicas entre empresas, asociaciones, camaras,
clisteres, universidades e instituciones de salud.
Asimismo, gestionamos proyectos y acuerdos interinstitucionales en su beneficio.
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ASOCIACION NACIOMAL DE PROVEEDORES DE LA SALUD
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Octubre

25,26,27

2 SEDES, —
ESTRATEGICAS

MEDICAL EXPO CDMX
Se realizard en el WTC los dias 27,28,29 de

octubre del 2026.
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International Medical Expo Guadalajara
Se realizard en Expo Guadalajara los dias

25,26,27 de mayo del 2026.
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VALOR DE NEGOCIOS

Valor de negocios
TOTAL 92 MDP

2023 2024 2025



Conecta.*
Hospitales

Conecta + Hospitales es una iniciativa estratégica de Medical
Expo disenada para fortalecer los vinculos comerciales entre
proveedores de productos, servicios médicos y hospitales
privados de México.

Esta plataforma crea oportunidades de vinculacién directa a
través de espacios de networking, agendas de citas
personalizadas y encuentros presenciales. De esta manera, los
expositores pueden presentar sus soluciones de forma efectiva,
enfocada y orientada a generar oportunidades reales de negocio.
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ESTRATEGIA HOSPITALARIA

Pabelldn de Hospitales

Conecta con los lideres de las principales asociaciones
de hospitales privados y directivos de hospitales a nivel nacional.
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Ma+ch
Empresarial l

El Match Empresarial es una dindmica de vinculacién
organizada, cuyo proposito es conectar a empresas
transnacionales y fabricantes con distribuidores,
hospitales y las asociaciones mas importantes del pais, con
el objetivo de generar contactos de valor que se traduzcan
en relaciones comerciales, con una agenda uno a uno con
base especialidades



La estrategia de International Medical Expo tiene como objetivo

U ‘ \L o RES impulsar el posicionamiento de cada expositor dentro de |a
AG REGADOS industria de la salud, fortaleciendo asi a su marca y empresa.
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Los expositores tienen la posibilidad de otorgar — - ‘ﬁmm
cortesias de ingreso a International Medical Expo. R~ =
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Medical

Es un espacio creado especialmente para ti. EXPO

Compartenos lo que tienes que aportar a la

Evalla tus conocimiantos
del dmbite médico

industria de la salud.

Ofrecemos la posibilidad de destacar su empresa o producto
mediante un banner en uno de nuestros mailing masivos de
Medical Expo.



VALORES
AGREGADOS

Grabamos un video a nuestros expositores donde nos hablan de su

empresa, posteriormente se sube a nuestras redes sociales y a un

espacio de nuestro sitio web.

En International Medical Expo, ofrecemos un programa de ¥ . Y I:'TEE'RTSITQN‘:L%

ponencias selectas. Si estas interesado en presentar tu producto, i "o 52023
tendras 15 minutos después de alguna ponencia relacionada con Lderazgo en enformeri

el sector de tu empresa. i W
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Salud y Confort

Tienen como propdsito abordar los temas mas relevantes que
impactan al sector salud y de esta manera contribuir al
fortalecimiento de la industria.

Expo Virtual \\

Disfruta de nuestras dltimas ediciones de Medical Expo

& Buscar..

COMERCIALIZADORA UNIFORMES
MEDICLIN

Expotiter  do  COMERCIALIZADORA  UNIFORMES
MEDHCLIN



EXPETATIVAS GDL 2026

+1 3,000 y

+12,000 Ry
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: POR QUE SER EXPOSITOR?

Afluencia

9 DE MAYO
2,154

8 DE MAYO
3,456

7 DE MAYO
2,644

Atfluencia
TOTAL 8,254

Perfil de Visitante

Académico
6.9%

Adminitracciéon

Ventas 5.3%

21.8%
CEO / Director

/ Subdirector
11.6%

Técnico o ingeniero

5.6%
Regulatorio
0.7% Compras
10%
Logistica
1.7%
Operaciones

3.2¢9
Profesional Otros %
de la salud 6.9%

26.4%



MEDICAL EXPO

Tu plataforma de
conexion empresarial

Certificacipnes
empresariales

Producto Reportajes o
Innovador articulos
meédicos

INTERNATIONAL
MEDICAL EXPO
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Estrategia de Afluencia para
Negocios B2B y B2C

Como parte de nuestros esfuerzos para fortalecer las relaciones comerciales y
promover oportunidades de negocio dentro del sector de la salud, trabajamos
arduamente en:

Coferencias y Talleres

international Medical Expo cuenta con un selecto programa de conferencias 'y
talleres, cuyos ponentes representan a la industria de la salud durante el evento en
nuestros auditorios. En estos espacios se abordan los temas mas actuales 'y
relevantes del sector salud.

Autobuses Medical Expo

International Medical Expo dispondra de autobuses, que tendran como objetivo traer
para ti compradores y profesionales del sector salud de los estados colindantes a la
sede. Contamos con un area dedicada a realizar convenios con asociaciones,
instituciones, colegiados etc, de acuerdo a las especialidades que nuestros
expositores soliciten.



DE (Directorio de Expositores)

Nuestro servicio de Directorio de Expositores
destaca tu marca en el sector salud, consiguiendo
mayor exposicion y aumentando tus posibilidades
de venta. con visibilidad en nuestra plataforma digital
e impresiones de mas de 30,000 ejemplares.




Experiencias destacadas de

International Medical Expo

Cenas

Inauguracion
Especializadas
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Hospitales Clausura



Estrategias de difusion DIFUSION EN

PRENSA
MAILING ) WEB ) PRENSA '
\. A\ DIGITAL pERﬁZlCO

+ 250 mil emails + 5 mil visitas 39%

enviados mensualmente

N %R
8

AN — >

REDES N
( SOCIALES ) ( REVISTAS > _ Alcance +11.5
millones de personas

+ 37 mil visualizaciones Alcance + 400 mil visitas
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